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Sfida tra Nexi,
Worldline

e Bec Pay

per la monetica
del Credem
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I1BIG DEI PAGAMENTI PUNTANO LA MONETICA DELLLA BANCA DELLA FAMIGLIA MARAMOTTI

Sfida Worldline-Nexi su Credem

Il gruppo francese per ora é in vantaggio. Sul dossier anche Bece Pay. Intanto la societa guidata da
Bertoluzzo scivola in borsa dopo i conti 2023 e lancia buyback da 500 milioni sul 13% del capitale

pI Luca GUALTIERI

uova tappa per il risiko

dei pagamenti nelle

banche italiane. Per le

attivita di monetica
messe sul mercato dal Credito
Emiliano si prefigura una sfida
tra Worldline e Nexi, con il
gruppo francese per il momen-
to in vantaggio. Sul dossier ci
sarebbe anche Bee Pay, il nuo-
vo polo della monetica costrui-
to dal Fsi di Maurizio Tamagni-
ni e reduce da una intensa cam-
pagna acquisti negli ultimi due
anni. [l Credem (affiancato nel
processo dall’advisor Vitale &
Co) & uno degli ultimi istituti
quotati ad aver avviato la ricer-
ca di un partner per le proprie
attivita di pagamento. Gran par-
te dei suoi competitor infatti si
sono gid mossi. Intesa Sanpao-
lo per esempio ha scelto di al-
learsi con Nexi con cui in que-
sti mesi anche Unicredit ha in
corso discussioni per il rinno-
vo dell’accordo fatto a suo tem-
po con Sia, Al gruppo guidato
da Paolo Bertoluzzo si & affida-
ta anche Bper, mentre Banco
Bpm ha siglato lo scorso anno
un importante accordo con Fsi
che ha certificato l1a nascita del
terzo polo nel settore italiano
della monetica. Nonostante il
momento non facile, anche i
francesi di Wordline si stanno
mostrando molto attivi sul mer-
cato italiano come testimonia-
no gli accordi raggiunti con il
Banco Desio, con la Banca del
Fucino e con Cassa Centrale

Banca, il polo

trentino  delle

bee.  Posizio-

narsi anche su

Credem con-

sentirebbe in-

somma ai tran-

salpini di rita-

gliarsi un ruo-

lo significativo nel Paese, an-
che se la competizione & anco-
rain corso.

leri intanto Nexi ha presentato
al mercato i conti del 2023, un
appuntamento particolarmente
atteso nel settore e superato
conqualche difficolta dal grup-
po milanese che in borsa ha per-
s0il 4,06% dopo un avvio di ne-
goziazioni vivace. Sui risultati

ha pesato la svalutazione
dell’avviamento per 1,3 miliar-
di, che pure era attesa dagli ana-
listi alla luce della situazione
non favorevole del comparto e
della flessione subita dal titolo.
L’utile di pertinenza del grup-
po normalizzato ¢ salito del
4.9% a 711,8 milioni con rica-
vi in aumento del 7% anno su

anne a 3.4 miliardi di euro (con-
senso 3.4 miliardi) e un ebitda
in crescita del 10% a 1,75 mi-
liardi (consenso 1,747 miliar-
di). Nel solo quarto trimestre
del 2023, i ricavi sono stati pari
a 912,9 milioni, in rialzo del
6,8% rispetto allo stesso perio-
dodell'anno scorso, ¢ l'ebitdaa
484.1 milioni (+9,7%) con un

margine del 53%.

La notizia pilt positiva per il
mercato € stato 'annuncio di
un piano di buyback da 500 mi-
lioni, pari al 6% dell’ attuale ca-
pitalizzazione di mercato ¢ al
139 del flottante di Nexi. «Cre-
diamo che il buyback possa es-
sere 1'inizio della distribuzione
di capitale e crediamo che alla
fine di questi 18 mesi si possa
continuare, con acquisti di azio-
ni o dividendi in base alle con-
dizioni di mercato. Quella an-
nunciata oggi non & un'opera-
zione one-oifs», ha dichiarato 11
direttore finanziario di Nexi,
Bernardo Mingrone durante la
conlerence call con gli analisti.
(riproduzione riservata)
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Nonci siamo mai seduti,
‘tranne che a tavoia.




